
平成３０年６月２日（土）１４：００～１６：００（開場13:30）日 時

交 通
「日本橋駅」 A7出口 直結 (東西線・銀座線・浅草線)
「東京駅」 八重洲北口 徒歩3分 (JR線・丸ノ内線)

会 場 「ベルサール八重洲」中央区八重洲1-3-7

これまで５０施設以上の民間病院や公的病院の経営支援に
携わり、年間１０億円以上の収益改善の実績をもつ医業経営
コンサルタント。「顧客である医療機関の発展を通じ、地域
医療の充実に貢献する」という理念のもと、医療機関の健全
な経営体質の構築を支援している。現在、医療総研株式会社
の代表取締役社長であり、2015年より（公社）日本医業経営
コンサルタント協会専務理事を務める。

東京都 千代田区大手町１－７－２東京サンケイビル２７Ｆ
TEL: (03)6427-6964     FAX: (03)6800-2405主催 株式会社医療経営

参加費
「月刊医療経営会員」 無料

一般 ５万４千円（税込）

＜講演実績＞
全日本病院学会、国立病院機構本部
ほか多数の医療機関にて講演

理事長・院長先生の決断１つで自院の存続が決まる時代！

「地域住民に質の高い医療を継続的に提供する」

これを実現するために必要な利益を確保すべく管理運営を行う事、これが病医院経営の根幹で

す。そのためには、地域における「患者内容・ニーズ」と自院が提供する「医療サービス・機

能」をうまくマッチングさせなければ、医業収益は悪化する一方です。

病医院経営者の皆さまには、これから起こる社会情勢や地域の医療環境の変化を捉え、多角的

な情報をもとに『分析力』と確実に変革する『実行力』がこれまで以上に必要となって参ります。

本セミナーでは、医療政策の動向を読み解き、地域医療ニーズに合わせ自院の機能を最適化す

る事で安定的な収益改善を図る事例を交えてお伝え致します。

講師：伊藤哲雄

＜主な著書＞
「病院の経営改善とベンチマーキング」
「最新医業経営Ｑ＆Ａ」（共著）ほか

『2018年診療報酬改定から見えてくる、
これからの病医院経営』

●以下の事項をご記入の上、ＦＡＸにて送付ください。申込み受付後、会場の案内図とお振込用紙を送付致します。

医療機関名

住所 〒

連絡先 TEL: ／ FAX:

参加者
役 職 氏 名 Mail

＠
※お申込み確認後メールにてご連絡させて頂きますので、メールアドレスを必ずご記入下さい。

＜個人情報の取り扱いにつきまして＞
■個人情報につきましては本セミナーよりセミナーの申込み確認、運営管理及び医業経営情報のお知らせを希望する場合のご案内に使用致します。
■ご記入頂きました情報は、当社個人情報保護方針に則り適切に管理し、お客様の承認なく上記以外の第三者に開示・提供することはありません。

ＦＡＸ 03-6800-2405

Kaneda.Tatsuya
四角形

Kaneda.Tatsuya
タイプライタ
無料


